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2013 2013 novamentnovament un un 

entornentorn econòmiceconòmic molt molt negatiunegatiu



A Espanya les perspectives no són bones



per per aquestaquest entornentorn



pressupostospressupostos



ha de ser coherent amb el que es predicaha de ser coherent amb el que es predica



2 Tipologies d’Empreses:

1 sola Realitat
1. Les afectades per 

caigudes importants de 
vendes

2. Les no afectades però 
condicionades per l’entorn (reduccions 

de costos / restructuracions)



La Crisis és també una gran 
oportunitat

Crisis



Qui sQui sóón els nostres principals clients?n els nostres principals clients?

Turisme de 
Reunions 
empreses 

Nacionals



Clients Clients ambamb dificultatsdificultats
peròperò queque necessitennecessiten seguirseguir motivantmotivant



Qué necessiten ara? 

s Servei Originalitat Moderació
Pressupostos 

ajustats



Compromís



Un responsable fins al final 



Gran Flexibilitat



Molta experiència



Velocitat d’Execució



Passió per la feina



Creativitat



Noves experiències



Qualitat - Preu



Valor Afegit



Estar disposats a negociar



Oferir alternatives



I per sobre de tot: 

Treball en Equip!


